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INTRODUCTION

L'import et I'export de produits agricoles, tels que le
mais, le blé, le sucre et les céréales, nécessitent une
compréhension fine des marchés internationaux,
de la logistique et des réglementations. Ce guide
fournit aux entreprises B2B un apercu concret
pour sécuriser, optimiser et développer leurs
opérations internationales.




ETAPE 1: COMPRENDRE LE
MARCHE INTERNATIONAL

Analyse des marchés

Suivez les tendances des prix mondiaux
(FAO, TradingEconomics, indexbox.io).
ldentifiez les pays exportateurs clés et leurs
volumes disponibles.

Surveillez la demande régionale pour
anticiper les fluctuations de prix et volumes.
Opportunités pour les importateurs

ACCES a de nhouveaux marchés émergents.
Possibilité de négocier des contrats long
terme pour sécuriser les volumes.
Optimisation des marges grace a la
conhaissance des cycles de prix.




ETAPE 2 : SECURISER VOS
TRANSACTIONS

. Contrats et Incoterms®

. Utilisez des contrats clairs et
conformes aux nhormes internationales.

« Choisissez le bon Incoterm® pour
répartir risqgues et responsabilités
(FOB, CIF, DDP, etc.).

. Incluez des clauses sur la qualité,
livraison et pénalités pour sécuriser
vos transactions.

« Assurance et garanties

« ASSUIrez vos cargaisons contre les
risques de transport, perte ou

L(:r//
dommages. 4 / "
« Prévoyez des mécanismes de paiement /

SECUriseE, tels que lettre de crédit ou

.-
paiement échelonné. o ,’/cﬁ




ETAPE 3 : LOGISTIQUE ET
TRANSPORT

« Optimisation des flux

« Coordonnez fournisseurs, , o o = e Iy s __
transporteurs et transitaires pour SN T s
réduire les délais et colts. | % i

« Surveillez la chaine
d’approvisionnement grace a des outils
NUMErigques.

« Transport maritime et douanes

« Comprenezles réglementations
douanieres et documents nécessaires
(certificat phytosanitaire, facture
commerciale, packing list).

. Planifiez vos expéditions pour éviter les
retards ou surcouts.




ETAPE 4 : GESTION DES
RISQUES

« Evaluez les risques de change si vous
payez en devises étrangeres.

« Suivezles tensions géopolitigues
pouvant affecter 'approvisionnement.

« Diversifiez vos fournisseurs pour
réduire la dépendance a un seul
marché.




ETAPE 5 : STRATEGIES POUR
LA CROISSANCE B2B

. ldentifiez les marchés a forte demande
pour vos produits.

« Développez des partenariats
stratégiques avec des fournisseurs et
distributeurs fiables.

« Utilisez les données du marché pour
anticiper les fluctuations et négocier
des contrats avantageux.




- CONCLUSION

Une stratégie d’'import-export réussie repose sur la
comprénension des marchés, la sécurisation des
transactions et 'optimisation de la logistigue. En
appliguant ces bonnes pratigues, votre entreprise peut
développer son activité internationale avec confiance et

efficacité.
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